PhoneHouse

FRANQUICIAS
Modelo de negocio y condiciones comerciales
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DOMINION

1. MAS QUE MOVILES

Phone House es el sitio de los servicios:

es el experto independiente, lider durante mas de
20 afos en comercializacion de servicios de
comunicaciones para todos (fibra y movil), y

energia (luz y gas).

2. RED DE TIENDAS
Phone House es la mayor cadena de tecnologia y
servicios de comunicaciones, lider en Espafia con

mas de 200 tiendas.

3. GRUPO DOMINION
Phone House forma parte del Grupo Dominio,
empresa del IBEX con:

12.000 empleados

1.200.000.000€ de facturacion anual
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MODELO DE NEGOCIO
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Oferta residencial y Smartphones libres. Plataforma con més de 500.000
empresarial con operadores Renting. productos y venta de accesorios de
lideres en el mercado. Accesorios. alta demanda.

Asesoramiento experto Moviles reacondicionados.

imparcial. Seguros y Servicio técnico.

Luz y Gas.
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MODELO DE NEGOCIO

Servicios destacados

e REPSOL

ENERGIA

Repsol Energy: Luz y gas con
tarifas adaptadas y servicios de
mantenimiento para optimizar el
consumo

EnergyGO (Yoigo): Electricidad
100% verde, tarifas flexibles y
sin permanencia.

tu renting ‘en un tik

L

RENTIK

Rentik permite rentar
dispositivos (smartphones,
tablets, portatiles) por 3-36
meses con opcion de devolver,
renovar o comprar.
Incluye garantia y seguro.

) vodafone MASMOV L

pepephone

ijile

FIBRA Y MOVIL

Residencial:

02, Orange, Yoigo, Vodafone,
MasMovil, Jazztel, LlamaYa,
PepePhone, Lowi, Finetwork...
ilos mejores operadores!

Empresas:
Orange y Yoigo.
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MODELO DE NEGOCIO OPCIONAL
B (cremento de trafico +30%

Servicios de...

Impresion de fotos

Foto carnet

Imprenta digital

Decoracién y personalizacion

fotoprix

Para poblaciones de mas de 30.000 habitantes
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¢, COMO SE REPARTEN NUESTROS INGRESOS?

Negocios

Otros

Telecomunicaciones

Seguros

Renting

Energia

Servicios GOLDEN comercializados en Phone House
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REQUISITOS DEL LOCAL
Parametros que impulsan el negocio

50
Imagen unica.

Para favorecer el
reconocimiento de
marca, todas las
tiendas Phone
House deben
tener la misma
imagen

Sala de venta:
35m2 - 45m2

Con Fotoprix:
45m2 - 55m2

o3

Zona comercial
y con transito,
rodado y de
gente.

Local diafano y
rectangular,
sin columnas.
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FORMACION Y ASISTENCIA PERMANENTE
Siempre estamos a tu lado

Formacion inicial:
4 semanas

®  Formaciéon online con un monitor sobre
procedimientos internos.

® Formacién presencial para conocer el
dia a dia.

® Técnico de apoyo durante la primera
semana.

®  Seguimiento continuo con la presencia
de un Area Manager para apoyo
comercial.

The Universidad
rower MBA Phone House

Formacioén
continua

® Formacion continuada para el

franquiciado y el resto de empleados.

B Acceso a los cursos de la Universidad
Phone House.

® Acceso a master empresariales para
franquiciados PhoneHouse.
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COMO TE APOYAMOS
Marketing

MARKETING POTENCIANDO EL NUEVAS Y DISTUPTIVAS
PUNTO DE VENTA E-COMMERCE ESTRATEGIAS DE
MARKETING
Impactante carteleria digital, phonehouse.es amplia el N
PLV para dar visibilidad a catalogo con productos no Adoptamos las dltimas
Camparias y Promociones. disponibles en tienda. tendencias en marketing,
Larecogida en tienda desde la basadas en datos y eficacia,

Ofertas y promociones
exclusivas en folletos y en la
revista PhoneHouse.

impulsando valores propios y
diferenciales: Ultimas tendencias
en marketing digital, RRSS,

web genera trafico al punto de
venta y aumenta el ticket medio.
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DESARROLLO DEL CLIENTE.

Incrementamos el ciclo de vida del cliente, maximizando ingresos con venta cruzada

Plan de Contacto
Phone House Protocolos
especificos

( E Juan Goytisolo
NS

Inma Garcia /
33 anos
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CONDICIONES DE ACCESO Y CONTRATO.

Canon de entrada 2 Royalty variable

250 €/mes
9.000€ + IVA + variable desde 4,5% a 8,5%

(segun volumen de facturacion y namero de
tiendas del franquiciado).

3 Rentabilidad y recuperacion 4 Contrato a largo plazo

Rentabilidad:
15% 5 anos
Recuperacion de inversion: renovables

2 anos
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Inversiones

Phone House: 19.000€
Fotoprix (opcional): 9.000€

Coste variable

13.000€ - 16.000€

Desde 15.000€ | Duracion 5 afios
Variable por nimero de tiendas

Incluye entre otros conceptos: rétulos, paneles, ganchos, TV de alto brillo,

maquinas de impresion térmica Fotoprix, ordenadores, Muebles de exposicion, etc.

No incluye el montaje de este material.

Dependera del estado del local seleccionado por el franquiciado.

Con proyecto de nuestro arquitecto y planos en AutoCAD.

Proyecto llave en mano.
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PUESTA EN MARCHA

Menos de 60 dias

Aprobacién y ubicacion Documentacion y disefio _ Apertura

Seleccion del candidato Presentacion de 4 semanas de formacion Obras, montaje y apertura
y ubicacién de ventas documentos y disefio del y firma del contrato de de la tienda en menos de
Phone House. proyecto de tienda. franquicia. 60 dias.
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Muchas gracias
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